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Chapter 06：既存勢力との攻防 
厳蔵たちは、農作物を販売するために通販サイトを立ち上げた。
インターネットでの直接販売を始めて６ヶ月が経つ頃、
厳蔵から相談があると連絡が入る。
福山は再び村を訪れることになった。

わざわざお越しいただきありがとうございます。
折り入ってご相談したいことがありまして・・・。

一体どうなさったのでしょう。

実は、このファームファンディングの成功が広まるに従って
同じような商売を始める会社が急増してきました。

そうでしたか。

それらの会社は限界集落の活性化には全く関係なく、
単に農地を小分けして権利を販売し、
そこで収穫された農作物の◯％を提供すると言うものです。
しかも価格が安く、この村での新規投資契約も殆ど進まなくなって
きました。

成功すれば真似をする人がでてくるのは、当然のことです。
致し方ないですね。

致し方ないって・・・。
若者をどんどん移住させて、スタート段階の費用は投資で賄っても、
その後の販売ができなければ継続できなくなってしまいます。

なるほど。

その際に、検索結果の画面に表示される広告で告知をするのです。

そのような広告があるのですか・・・知りませんでした。
インターネットは絞りこまれた特定の人を探すことができるのですね。


